FC

Kdyz

v i

zazijes
vyhoreni

MIROSLAYV SLOUKA

nasel jednoduchou vasen.
Poznavani zemékoule. Ale
jinak nez cestovatelé.
Byval, jak rika, kancelarska
mys. Osud ho ze zamést-
nani privedl k podnikani,
od uspéchu k padu, ale
také od zmatku a vyhoreni
k vyrovnanosti a naplnéni.
Co s tim ma spolecného
snimek, dokumentuijici je-
den z jeho splnénych snu
- vylet na Glossclockner,
nejvyssi horu Rakouska

a raj motorkaru?

Uvidite.

Psal se rok 1994, kdy se
Jisty pan Smilek vydal do
Londyna na premiéru di-
vadelni hry, kterou reziro-
vala jeho zena, divadelni
rezisérka Oxana Smilkova.
Na slavnostnim rautu po
premiére se panu Smilkovi
zalibilo jedno zvlastni vino.
Jmenovalo se Kagor. Bylo
velmi sladke s vysokym
podilem alkoholu. To vino
si britska kralovska rodina
nechala dovéazet az z Mol-
davska, byvalé soucasti
Sovétskeho svazu.

Podle legendy se vino
Kagor dostalo na vychod
ze zapadu - z Francie -
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Najdi

si vasen...

Doba, po kterou se trapime bolesti a nastva-

nim, zavisi do velke miry na tom, jak dlouho
Ve svém zivote nevidime nic pritazliveho. To,
Ze nic nevidime, neznamena, Ze nic takove-
ho neexistuje. Jen se musime poradneé divat
dovnitr. Objevit davnou ci novou vasen, ktera
se muze stat bajecnym palivem pro zmenu
nasich emoci i predmetu naseho soustredé-
ni. Urazme si namety, ktere mohou pomoci,

—

na prelomu 17. a 18. stoleti,
kdyz prispélo k vyléceni
Petra Velikého a rusky car
si uzdravuijici recepturu
odnesldomd...

,O nekolik let pozdeji se
pan Smilek,” pokracuje

ve vzpominani Miroslav,
,rozhodl, ze likerove vino
Kagor zacne dovdzet do
Ceska. Prvni kamion prijel
v roce 1998. Pan Smilek
musel vyvijet znacne usili,
aby se neobvyklé a sladke
vino dostalo do obchod(.

k. sl

Uspél nejprve ve special-
nich prodejnach zdraveé

a alternativni vyzivy, az

Jej v roce 2002 prosadil
poprve do supermarketd.”
Miroslav, jehoz manzelkou
byla pravé dcera majitele
Smilka, nastoupil do tcha-
novy firmy v roce 2004 na
pozici administrativniho
pracovnika.

,Sebeéhlo se to tak, ze zena
otéhotnéla a toto misto se
mi nabidlo samo. Pro mée
to ale byla narocna vyzva.

Predchozich deset let jsem
totiz byl sedou mysiv po-
Citacoveé firmé. Navic velky
introvert, coz byla v obcho-
dé nevyhoda. Diky rychle
expanzi firmy jsem musel
zahy zastavat i pozici pra-
covnika expedice a pozdeji
take obchodniho zdstupce.
Nicmene v tchanovi jsem
meél dobrého kouce."

Aby ne, majiteli zalezelo na
prosazovani Kagoru a pote
i dalsich moldavskych vin,
ktera dobyvala trh.

V roce 2011 jeho spolec-
nost, zamérena na dovoz
a distribuci hlavné mol-
davskych vin, sahala po
magicke hranici tfi milionu
prodanych lahvi ro¢née...
,Bohuzel, jak to byva, kdyz
Se néco muze pokazit, tak
se to pokazi" krCi rameny
Miroslav. ,Rok 2012 prinesl
zdrcujici vinu reklamace vin.
Zpusobila ji technologicka
chyba vyrobce, kRteremu se
vymRly z kontroly nové po-
fizené moderni plnici linky.
Spoluprace s timto dlouho-
letym dodavatelem musela
okamzite skoncit”
Miroslav, jiz v pozici zkuse-
néeho obchodnika, pecuji-
ciho o klicove obchodni
partnery, se s tchanem
dohodl na osamostatnéni.
,Zalozil jsem si vlastni
spolecnost Sollus s. r. 0.,
nasel jsem pro ni nového
dodavatele vin a zacal
jsem podnikat.."

Prave tehdy se jeho cesta
protnula s FirstClassem.
Nikoli pres uspéch, ale
pres neuspéch.

.Pocatky podnikani totiz
byly slozité. Nova spolec-
nost, nove role, nove uRoly,
nové produkty a také nove
konkurencni firmy - pfiby-
valy jako houby po desti.
Bezesnych noci, kdy jsem
sivycital, ze jsem do toho
vubec skocil, bych nespo-
cital. Az se to podepsalo
na meém psychickém stavu,
potazmo manzelstvi, ktere
bylo rozvedeno - a ndsled-
kem toho i na mém celko-
vém pocitu marnosti a ne-
dokonalosti. Rikal jsem si,
Ze jsem strasné neschop-
ny, Ze jsem si vzal az prilis
velke sousto, Ze jsem meél
radeji zustat v kancelari
pocitacove firmy..," popi-
suje Miroslav obdobi vy-
horeni. Ale také obdobi
osobniho rozvoje - oblasti,
kterou diky tomu objevil.
,V nejvétsi krizi mi pomohl
napriklad Petr Casanova,
Jeho ¢lanky, podcasty, také
serial ,Myslenim na vrchol'
Lukase Edera. Vse zménilo
jedno Rlicove uvedomeni:
Ze prace s viny, ktera jsou
oblibena a vyhledavana,
Jje prece NADHERNA - tak
pro¢ narikam? Pripomind-
ni si tohoto slova a chapa-
ni podnikani predné jako
radosti a posldni zptisobi-
ly, Ze jsem zacal pracovat
vice srdcem nez hlavou,
vice se tésit a mené trapit.
A najednou se firmé zacalo
darit. Znechuceni nahradilo
uvolnéni, mysl se rozjasnila.
Nasel jsem si konicka, sedl
na motorku jako za starych
casu, proste jsem se vratil
ke korenum a zacal byt ne-
Jen uspesny, ale i stastny.”

Pamatujete?

Emoce je zaklad VSEHO.
Proto hledejte VASEN.
Snazte se DELAT to, co
mate RADI. A pokud to
nejde, méjte RADI to, co
DELATE...

,Podzim 2020 se pro nds
stal milnikem. Atakovali
Jsme hranici rekordniho
prodeje 1 600 000 lahvi
prodanych za rok. Tvrdou
praci vsech - od pracovni-
kU na vinicich, pres tech-
nology vyroby a majitele
vinarstvi az po me zamest-
nance, kteri i v malem po-
Ctu délaji pro spolecnost
maximum, jsme vytvorili
vyhledavany sortiment vin
v Cesku i na Slovensku,
Pritom prakticRy nejsme
konkurenci tuzemskym
vinaram, nasi domenou
Jsou polosladka a sladka
vina, v Cesku vyrabénd jen
Jako specialy typu vyberu
z bobuli a ledovych vin."

Miroslav Slouka se po
vzestupech a padech
zhoupl opét nahoru.

Ale uz neztraci pokoru.
Dobre vi, ze zivot je ne-
ustala zména.

Poznal to na vlastni kzi

i v posledni dobé, kdy byl
vinou koronaviru na dva
tydny hospitalizovan v ne-
mocnici, z toho tyden na
Jjednotce intenzivni péce.
,Byl to dalsi z prospéesnych
koralkt na sndrku uvédo-
méni Deﬁnitivné jsem zjistil,
nez hon za vyssim vykonem
a rekordy, ze je treba hlav-
né byt fit. Tedy ze si musim
hledat cas i na aktivni od-

pocinek, na sebe, coz se mi

pak vrativ sile a vytrvalosti.
Proto dekuji i za bolestnou
zkusenost. Naucila mé."

..Kdyz
slychas
stale NE

MARTIN SEBRLE byl
odmalicka veden k pre-
svédceni, ze k zivotnimu
uspéchu je treba vysoka
Skola, titul a teplé misto

s dobrou vyplatou. Od
détstvi tak nepremyslel,
ze by to mohlo byt jinak.
Dokoncil ekonomicke ly-
ceum, nastoupil na vyso-
kou Skolu, malem uz se
rozhlizel po ngjake velké
korporaci, kde by prozil
stastny zivot, ale vtom se
mu do ruky dostala kniha
Bohaty tata, chudy tata.
Diky Robertu Kiyosakimu
si Martin uvédomil, ze fi-
nancni nezavislosti muze
dosahnout i jinak. A tak se
dostal se k naboru do ob-
chodni firmy, ktera se za-
byvala prodejem energii.
,Byl to drsny doorzdoor ob-
chod. Firma nds navezla
na sidliste, obchazeli jsme
byty od zvonku ke zvonku
a ziskavali nové Rlienty."

Kdyz se vecer vratil domu,

povidal to mameé. Nesvuj,
jestli toto chce délat.

,Mél jsem pocit, ze budu
Jjenom otravovatel lidi. Ale
mama mi vyrazila dech.
Nerekla, at se na to vykas-
lu a vratim se na vysokou.
Rikala, Ze moznd je néjaky
zvlastni davod, proc jsem
se vydal na tuhle cestu:
,Treba to pro Tebe bude to
prave. Béz to délat. Zlepsuj
se a budes v tom dobry.’
To byl zlomovy moment -
diky nému jsem v obchodé

vytrval a stal se uspésnym.”

Pokud jsem v tomto vyda-
ni hovofil o bolesti a nast-
vani, Martin prozival oboji
v pracovni oblasti s kaz-
dym dalsim odmitnutim.
,Obchodnik v terenu Rlepe
porad na dvere, kazdy den
stokrat slysi NE. Prenést se
pres to vyzaduje néjak si
nastavit mysl. Netusil jsem
Jak, nicmeéneé ucil jsem se to.
S kazdym dalsim NE jsem
se ujistoval, ze musim vic
pochopit produkty, ktere
nabizim, a stoprocentné
jim diverovat, Ze obchod
nelze délat jen jako zdroj
obzivy, jako zamestnani,
Ze je nutné ho pojimat jako
sluzbu a pomoc, a pokud
se lidem naucim spravné
naslouchat, chapat jejich
potreby a zvysovat kvalitu
Jejich zivota, objevim tak
klic k uspéchu.”
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.Kazdy uspéch, nejen ob-
chodni, je o trpélivosti, vy-
trvalosti, odrikani. Obchod-
nik ma roli jeste ztizenou.
Musi se ucit vsechna od-
mitnuti pozitivné vnimat,
pozitivné s nimi pracovat.
Dikry teto dovednosti jsem
mohl v jedne firmé, nabize-
Jjici energie, vydrzet sedm let
a stat se manazerem, ktery
ma vlastni pobocku a skoli
zacingjici obchodniky."
Prave to ho zacalo nabijet.
Byt obchodnim reditelem.
Vést druhé stejnym udolim
sebepochybnosti, nejistoty
a frustrace, jakym si prosel
on. ,Kdyz vite, ze jste sami
dovedli vyrust, pohdni Vas
a déla stastnymi, ze stejné
rostou i lide okolo Vas, ze

i oni se stavaji uspesnymi

a plni si sve sny. Ucim je,
aby se nikdy v praci nedali
motivovat jen penezi, ale
snahou delat praci poctive,
podle zdravych hodnot,
protoze pak i lide pod nimi
uvidi ve sve praci pfinos.
Pochopi, ze to jde."

Martin poznal, ze vSichni
Jjsme jako magnet a prita-
hujeme k sobé lidi podob-
neho nastaveni a hodnot.
Tak se jeho cesta jednoho
dne zkrizila s Michalem
Ruckelem, spoluzaklada-
telem Financniho institutu,
Jjehoz poslanim je objevo-
vani silnych stranek a ta-
lentu predevsim u déti na
zakladnich skolach skrze
podrobné a propracované
psychotesty. ,Sam mam
rodinu a vim, co déla vira

v ¢loveka. Nezapomenu
na mamu, ktera mi jednou
vetou vlila kRrev do zil a ma
fatalni zasluhu na to, ceho
Jjsem dosahl Kdyz vidim to-
lik nestastnych obchodni-
kU, kteri toto fremeslo vzda-
vaji, pripominam si svoje
narocné zacatky v obcho-
dé a chci jim tyto tezkosti
co nejvice usnadnit.”

Martin tak prijal Michalovu
nabidku a ve Financnim in-
stitutu vede rozvoj pobo-
Cek a novych obchodniku
napfi¢ celym Ceskem.

,Nejvice obchodnikt nejen
ve financnim poradenstvi
pohori na slabé discipliné
a nedostatecné vytrvalosti,
plynouci z neznalosti svého
vlastniho PROC. Oni nevédi,
proc to délaji i proc je pro né
dulezité uspét. Novi poradci
byvaji zmateni i proto, Ze se
Jesté nemaji o co oprit, sami
nemayji kontakty ani Rlienty,
kteri by je doporucili dal.
Nemaji tak poradné praci
aje pro né narocné vydelat
si nejake penize, na rozdil
od Rlasického zamestnani,
po némz se logicky ohlizeji
My se jim snazime pomoci
napriklad obstaravanim
schuzek pres call centrum.
To jim doda dostatecnou
klientelu, na niz se mohou
svou praci ucit a prijit si

k prvnim vydélkum daleko
Jistéji, nez kdyz se uporné
snazi zobchodovat své ka-
marady nebo pribuzné, je-
Jich jediné blizke kontakty.
Nas tym analytiki v oblasti
pajisteni, investic a hypotek
Jim pomaha zprostredkovat

kvalitni produktove znalosti
a Skoleni, diky nimz se i no-
vacci behem kratke doby
stavaji skutecnymi profesi-
ondly svého oboru.”

Martin Sebrle se na své
narocné cesté naucil, jak
moc je dulezité rozvijet
nejen hard skills (drit se
odborné dovednosti), ale
hlavné soft skills (kompe-
tence v oblasti chovani,
patrici do emocni inteli-
gence). Tedy jak spravné
trénovat mozek, stanovo-
vat si sva PROC, zabyvat
se hodnotami, myslet na
vize, umét si dat spravne
cile. Tim postupné pokla-
dat jednotlivé milniky své
motivaci a sebediscipling,
faktoriim, které pomahaji
prekonat dil¢i neuspéchy.
Protoze Clovék pak vi, co
chce. A kdyz ho napadne
se vsim seknout a skoncit,
vzpomene si, proc zacal.
Tak jako Martin, kdykoli
slysel NE. ,Protoze jsem
chtel slyset ANO."

..Kdyz prebiras tatuv sen

Jedné z vyzev, které celi rodiny v Cesku a na Slovensku,
Jje mezigeneracni vymeéna podnikatelu. Tatove, rozjizdeji-
ci svobodné podnikani v Q0. letech, dnes Casto predavaiji
sva zivotni dila détem. Ne vzdy se to obejde bez zklama-
ni. Prace, které odchazejici zakladatelé obéetovali desitky
let, se nemusi shodovat se zivotni ambici jejich potomku.
Ne vsechny déti maji vrely vztah k dédictvim svych otcu.
A ne vsichni otcové snesou rozdilné nazory déti na dalsi
sméfovani spolecnosti, které sami vybudovali.

Stretava se ,stara dobra skola®, filozofie rodicu, s moder-
nimi inovativnimi pristupy déti. A kde narazi kosa na ka-
men, tam se nékdy nejen firmy, ale i rodinné vztahy na-
dobro rozpadnou.

MAREK NOVOTNY patfi k t&ém, kdo takovy zavazek pre-
vzali. Musel se ale naucit pochopit nejen firmu, ale také
zivotni sen svého taty. A nezklamat ho. Zklamal by sebe.
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Markuv otec Jifi zalozil v roce 1992
spolecnost orientovanou na distri-
buci léciv v Cesku. Do roku 2000
vybudoval holding

s miliardovym obra-

tem. Zivotnim snem

Jifiho Novotného bylo
vyrabét své vlastni pro-
dukty, a to na Cisté pri-
rodni bazi. , Tata jako us-
pésny obchodnik mél blizko
Jjak k zakazniktim a znal jejich
potreby, tak k vyrobcum pro-
dukta, kteri tyto potreby po-
mahali uspokajit. Vadilo mu
vsar to, ze léciva casto resi

nasledek jiz vzniklého problemu, nikoli pricinu. Mél ambici
vytvaret produkty, které by predchazely vytvoreni zdravot-
niho problému, tedy resily uz samotnou pricinu."

Doma u Novotnych tak byla velkym tématem sila prirody
a bylin a zpusob, jak tuto silu co nejvice koncentrovat do
vyzivovych doplnku. , Tata nejprve zamyslel zadat vyrobu
externim firmam a chtél se venovat jen obchodu. Pak zjistil,
ze aby si skutecné udrzel dohled nad kvalitou a slozenim
svych produktu, musi se o vyrobu postarat sam.”

A tak jednoho dne Jiri prodal svou distribucni spolecnost
jednomu z nejvétsich hracu na evropském trhu s leCivy.
Za utrzené penize koupil vyrobni zavod v Ceské Skalici,
zalozil rodinnou firmu Purus Meda a jeho syn Marek v ni
dnes uskutecnuje tatuv sen. ,Jestli jsem vahal? Kdyz denné
vidite, jakou energii VAs tata dostava uz z toho, kolika lidem
Jjeho produkt pomohl, pochopite, jak ohromnou moc mate
pomoci élovéku. To je vasen, kRterou jsem od tdty prevzal”
Otec a syn Novotni staveji produkty na prirodé. Jejich za-
kladni slozkou je propolis. Tuto pryskyficnou latku pfijem-
né aromatické vuné uvolnuiji rostliny, které jsou opylova-
ny. Propolis se pak stava stavebnim materialem vcely me-
donosné ve vcelstvu. V produktech je propolis doplnén
o vytazky z bylin. , Tata sbiral informace o jednotlivych by-
linach a jejich ucincich z herbard i vedeckych studlii, které
mu pomahaly v pfiprave spravneho slozeni doplnku,” Fika
Marek. ,Jen vyvoj a vyzkum zakladni latky, véeliho propo-
lisu, mu trval skoro deset let. Viysledkem je stardardizovany
Propolis Moravia PM, tedy takovy propolis, ktery obsahuje
maximalni mnozstvi flonovoidu a dalSich ucinnych latekr.”
Flavonoidy, organické chemicke slouceniny, které na-
Jjdeme ve vsech zelenych potravinach, ovoci, zeleniné Ci
bylinkach, chrani zdravi prospésnée bunky pred volnymi
radikaly, brani rustu nadorovych bunék, posiluji imunitni
systém a pusobi preventivné proti srdecnim chorobam.
Propolis je dobry na akné, nachlazeni, afty, onemocnéni
dasni i drobneé ranky, které se diky nému pak hoji rychleji.
Soucasneé posiluje imunitu, dezinfikuje a hodi se na pre-
venci riznych infekci, chfipek a dalSich onemocnéni.
,Neprisel jsem k hotovemu," rika Marek. , Prosel jsem si ce-
lou strukturou firmy. Zacinal jsem ve vyrobé a pomocnymi
pracemi, pak jsem se vypracoval na vedouciho vyroby. Ale
hlavné jsem se snazil pronikat do podstaty zdraveho zivot-
niho stylu. Zaujala me Cinska medicina, ktera jde primarné
po pricinach nemoci a zminuje unikatnost a silu véelich pro-
duktu. Ty jsou nejen antibakterialni a antivirove, ale treba
matefi kasicka a pyljako jedny z mala podporuji pfiroze-
nou a energeticky spravnou funkcnost ledvin, centra zivot-
ni energie, do néhoz nam tak negativné vstupuje stres.”
Prevzit tatovo dilo tak bylo pro Marka vlastné prirozenée.
Ato proto, ze i Jifi Novotny sledoval hlavné svou vasen

- sen, ktery da smysl jeho Zivotu, pomuze zdravi lidi.
Proc¢ takovy sen jednou nepredat i memu synovi?

Copak by mohl byt proti? sméje se Marek.
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..Kdyz potrebujes
(zhodnotit) penize

Zaujaly Vas nékteré tipy?
Nebo mate jine, vlastni?
Ale prozivate bolest nebo
nastvani uz proto, ze Vam
k jejich uskutecnéni néco
chybi - tfeba penize?
Nebo naopak do zadnych
veci a aktivit své penize

v této nevyzpytatelné
dobé vkladat nechcete,
Jjen byste je radi neztratili?
Mate volné prostredky

a prali byste si je zhodno-
tit? Nebo jsou primo pe-
nize Vasi vasni a radi si

s nimi ,hrajete

Pak pro Vas mam zvlastni
namet. Potrebujete jen
svUj mobilni telefon.

A predstavivost.

Predstavte si totiz obcho-
dovani na financnim trhu.
Predstavte si blikajici
obrazovky, ménici se
grafy, nabizejici se hod-
noty — a Vy byste tomu
méli rozumét.

Méli byste okamzité
analyzovat, co se déje

a jak by se toho dalo

Co nejlépe vyuzit.

Tak jako na fotografii.

Jenze co kdyz takove
know-how nemate?
Prali byste si mit k ruce
néjakého pomocnika,
ktery by za Vas oddrel
tuto ,Cernou praci*?
Nebo co ho dokonce
nechat, aby za Vas na
financnim trhu odvedl
prakticky vsechnu praci?
Ze takového pomocnika
neznate? To ovéem
znamena, ze jste jeste
neslyseli jméno INDIGO.

Je to nazev pozoruhodné
roboticke aplikace spolec-

nosti Patria Finance, jejimz
cilem je umoznit, a hlavné
usnadnit, investovani také
obycejnym lidem s malym
objemem penéz na ucte.
Tedy takovym, ktefi bud
nemohou, nebo nechtéji
vkladat do investic vyssi
castky. Takovym, ktefi se
rozhodnou pustit, rekné-
me, jen stokorunu kazdy
meésic. Chcete namitnout,
ze takovi lidé prece nema-
ji pristup na financni trhy?
Ale ano. Prave pres Indigo.
Jen to rada lidi nevi.
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Ostatné, statistiky to vyjad-
fuji jasné: Vic nez 35 % lidi
si mysli, ze investovani je
zalezitosti vyhradné velmi
bohatych lidi. DalsSich 25 %
dotazanych respondentu
se domniva, ze aby mohli
zacit investovat, museji na
to mit odpovidajici vzde-
lani. Pres 20% osob je pre-
svédceno, ze obchodova-
ni na financnich trzich za-
bere prilis mnoho casu.
No a zbytek (v priméru
kazdy paty) ma z investo-
vani prosté strach.

A protoze spousta lidi je
témito domnénkami a ne-
jistotami ovlivnéna, vetsi-
na populace nechava sve
volné financni prostredky
lezet ladem na béznych
Ci sporicich uctech, kde
pfipadné uroky bohuzel
Casto nepokryji ani inflaci.
Atézce vydélané penize
tak snadno a soustavné
ztraceji na hodnote.

Ve skutecnosti pritom
investovani na financnich
trzich nemusi byt zalezi-
tost bohatych a profesio-
nalt z oboru. Dnes uz do-
slova kazdy obycejny ¢lo-
vek muze byt Uspésnym
investorem a zhodnocovat
sve finance, byt pomalu.
Aplikace spolecnosti Pa-
tria Finance pomaha pri-
marné tém, ktefi s investi-
covanim nemaji prakticky
zadné zkusenosti nebo
je svét cisel prilis nebauvi,
ale zaroven si uvedomuiji,
ze je rozumné myslet na
financni zajisténi.

Ostatné, podobne digitalni
aplikace se rychle stavaji
trendem vsude ve svéte,
protoze jsou jednoduche
na ovladani a nenarocné
na spravu majetku.
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VSechno narocne totiz za
uzivatele ridi slozity algo-
ritmus. Navenek se chova
Jjako roboticky broker, ktery
prerozdéluje Vas svéreny
financni majetek do jed-
notlivych fondu a portfoli,
a to presné podle Vaseho
vstupniho zadani a nasta-
veni (vic o tom dale).
Nemusite tedy ustavicné
kontrolovat své investicni
portfolio a sledovat vyvoj
na svétovych trzich a bur-
zach, jako to museji délat
mnozi standardni investo-
fi, ustarani u obrazovek.

Samozrejmé, Indigo neni
kouzelny dzin. Nedokaze
zazraky. Ve véci vyvoje fi-
nancnich trht nema ves-
teckou kouli. Jeho algorit-
mus je zalozen hlavné na
tom, ze tyto trhy a jejich
trendy dlouhodobé sle-
duje, reaguje na né a sve-
fenou investici spravuje
absolutné podle hodnot
a prani zadavatele.
Zajima Vas, jak konkrétné
to funguje?

Poté, co si Indigo stahnete
do svého mobilniho tele-
fonu nebo se k nemu pri-
hlasite pres webove roz-
hrani pocitace, vyridite si
jednoduchou on-line re-
gistraci a zodpovite néko-
lik dulezitych otazek.
Proc?

Jednou ze zakladnich za-
sad spravného investora
je totiz dukladné si uvazit
svUj investicni horizont,
investicni cile a miru rizi-
ka, jake je ochoten pod-
stoupit. Indigo pak mysli
na tyto nastavené zasady
v ramci celého prubéhu
investovani. Je to vstupni
zadani, ktere potrebuije.

Proto hned na zacatku vy-
zaduje, abyste mu sdélili,
zda je Vasim investicnim
cilem napriklad spofit si
na dichod, nebo jen na
horsi ¢asy, nebo na néja-
kou vysnénou véc, vzdé-
Llavani, dovolenou, nebo
prosté nechcete nechat
své uspory jen tak chrad-
nout na ucté.
Mimochodem, investori
maji oblibené porekadlo:
,Penize jsou obéezivo, a tak
Je treba, aby obihaly, tedy
hybaly se, protoze co se
nehybe, to ani neroste."

Nastaveni osobniho inves-
ticniho cile, investi¢niho
horizontu a miry rizika je
v Indigu snadné a hrave.
Zabere to par minut, ale
uz pri zadavani je dobré
mit na paméti, ze Indigo
Jje vhodny pomocnik pre-
devsim na dlouhodobé
investovani. Nepracuje

s rychlymi zazraky a cil
typu ,Chci mit za mésic
pfi minimdlnim vkladu

a nizkém riziku milion!"
jesté neznamena, ze za
Vas robot najde cestu.
Jeho sekundarni misi

Jje totiz ucit Vas, jak byt
dobrym investorem.
Rust rozumné.

Prubézné vést a korigovat
Vas ve svych predstavach
mohou i predikce vyvoje
investic, jez muzete sledo-
vat pfimo v aplikaci. Indigo
nabizi nékolik scénard, po-
zitivngjsi i méneé pozitivni
varianty. Ve vysledku vsak
samozrejmeé zalezi na real-
ném déni na trzich. Hlavni
sluzbou, kterou robot pro-
vadi pro Vas a za Vas, je
dlouhodoby monitoring
trhu a jejich vyvoje.

A pojdme k penézum.
Indigo za Vami vlozené
finance nakupuje ETF
(burzovné obchodovatel-
né fondy) na eurovych
trzich, tedy v méné euro.
Vase vklady a cela sprava
majetku pritom probihaji
v Ceskych korunach, a to
proto, aby ovladani apli-
kace bylo pro ceského
uzivatele co nejsnazsi.
Vedle trznich a urokovych
rizik tak nesmime zapomi-
nat na ménove riziko.

Obri prednosti je moznost
investovat pravidelné uz
od malych ¢astek. Pravi-
delné posilat lze byt jen
stokorunu meésicné, tak si
je mozné alespon aplikaci
otestovat.

Co se tyce poplatku a na-
kladu spojenych se spra-
vou Vaseho investicniho
majetku, Patria si strhne
jedno procento z celkove-
ho objemu Vasich investic
za jeden rok.

Na druhou stranu, pro po-
vzbuzeni zacCinajicich in-
vestoru nabizi okamzitou
uvodni odménu 500 K¢,
pokud zajemce zacne in-
vestovat prostrednictvim
Indiga do konce kalen-
darniho roku 2020.

Nervozitu zacatecnika by
mél setrast uz ten fakt, ze
aplikace patfi prave spo-
leCnosti Patria Finance,
ktera je soucasti velke
skupiny CSOB. U opatr-
nejsich investoru by tak
meéla odpadnout obava,

ze jde o nahodily fintecho-
vy start-up a investor sve
zaslané penize uz neuvidi.
Nuze, vyuzijete prijemny
bonus na uvitanou pri své
nove vasni, vstupu do robo-
tického investovani?

..Kdyz milujes teplo a elegantni oblekani

Chlad a vétrné poryvy, az zima zaléza za nehty.
Mate jedinou touhu - vyhrnout si limec svrchniku
€O nejvys a schovat se.

Modda? Zakuckate se smichy.

To je vazné posledni Vase myslenka.

Aja se presto zeptam: PROC?

Co si vyjit do zimy jen tak ve svetru?

Mate mé za Silence?

Neumite si predstavit za takovych okolnosti usmev?

Pak dovolte, at Vas
prenesu sest tisic ki-
lometru jihovychod-
nim smerem.

Nepal. Strecha svéta.
Himalajske nahorni
plosiny. Ctyfi tisice
metrd nad morem.
Drsné podnebi, te-
ploty klesajici az pod
minus Ctyricet stupnu.
Uz je Vam v nasem
klimatu tepleji?
Takovy nehostinny
mraz tam pritom trva
Sest mésicu v roce.
A vsude pobihaji zivi
tvorové - kasmirské
kozy s vlnou utkanou
z jemnych a hustych
viaken.

Stfih v Case a prostoru. Jsme zpatky doma, ted a tady.
Dotykate se zvlastniho svetru - vnimate jeho hebkost.
Aby ne, kdyz to vidkno krald, jak jej nazyvali uz za Na-
poleona, je patnactkrat tenci nez lidsky vlas.

Kdyz k nému privonite, citite historii. Uz Marco Polo ve
tiinactém stoleti objevil v mongolskych jeskynich malby
pastevcu kasmirskych koz. Napoleonova druhéa zena Jo-
séphine se chlubila sbirkou sedmnacti pasmin z kasmiru
a to ona vynalezla metodu, jak lehce rozeznat originalni
kasmir od padélku. Prava pasmina je tak jemna, ze ji ce-
lou provléknete uzkym damskym prstenem!

Kdyz se priblizite pohledem, spatfite rucni mistrovstvi
nepalskych tkalcu, ale také si uvédomite tu exkluzivitu.
Rocné se totiz vycese jenom patnact tisic tun suroveho
kasmiru pro cely svét. (A to se z néj tkaji take koberce)
A kdyz ho oblecete, pochopite, proc je ho tak malo.

Na jeden bézny svetr se musi vyCesat srst tfi az péti koz.
Z jedné kozy se vybira jenom nejlepsich 150 gramu viny.
Proto uz u bézného kasmiroveho svetru citite, ze je mno-
honasobné hrejivéjsi nez svetr stejnych parametru treba
z ovCivlny. A to se z kaSmiru pletou Cepice, rukavice, saly,
Satky, zupany, zkratka vse, do ¢eho se muzete zachum-
lat, kdyz potrebujete - nejen schovat se pred zimou, ale
prosté se citit hyckani.

A kdyz mluvim o bézném kasmiru, vysvetleme si rozdil.

Vyjadruje ho zvlastni
slovo. Ply. To je udaj
vyjadrujici pocet niti

v kadmirové pfizi. Cim
vice je vrstev, tim je
svetr hrubsi a teplejsi.
Svetr s dvanacti ply
ochranuje pred mra-
zem natolik dusledné,
Z€ Si na néj uz ani ne-
musite brat bundu ¢i
kabat. A ta pohodlna
udrzba! Nevytaha se,
nevybledne, nezméni
tvar. Dokud se neza-
Spinite, plati: Dnes ho
mam na sobé, zitra ho
necham odpocivat

a pozitfi bude svetr
zase pfipraven - diRy
svému provetravani,
Jednou za Cas sice
potfebuje vyprat (staci rucne, nebo v rezimu prani viny),
ale nemusi se zehlit. Na slunicku by se ani susit nemel.

.My navic provadime to, ze kdyz si zakaznik vlastni vinou
svetr od nds poskodi, roztrhne, muze nam ho poslat na
bezplatnou opravu. My ho nechame opravit primo v Ne-
palu, v manufakture buddhisticke rodiny, s niz spolupra-
cujeme, a asi za osm tydnu se svetr vraci zpét jako novy
- za&kaznik za to neplati ani korunu,” fika PETER GRESA.,
ktery v Nepalu a kasmiru vubec nalezl zalibeni.

Ve svem e-shopu Felipe.cz nabizi az damske i panske
produkty v organické kvalité a velikostech XS az XXXL.
.Mame stylistu, ktery nam vytvari vlastni fashion trendove
modely. Byla to nutnost — museli jsme reagovat na vysoké
naroRy Rlientt z trha, kde kasmir zbozriuji a jen tak néco
neakceptuji. Treba ve Skandinavii miluji i v zimé eleganci,
Klienty uz mame dokonce z AfrikRy," usmiva se.
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